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“Onderneem, ook
tussen de lakens.”
SEKSUOLOOG WiM SKABBINCK

Sweet advice
van Dries & Yuri
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sapjes werden populair en iedereen
zocht naar gezonde oplossingen

zonder al te veel effort.”

“Een Funny Bunny, Miracle Morning
of Yellow Bliss?” Valérie straalt wan-
neer ze haar producten aanbiedt.
Het moet zijn dat ze vanmorgen al

een sapje of twee gedronken heeft.
En dat haar kinderen Jules, Renée
en Gaspard braaf geweest zijn
v.annacht. “Het is best pittig, heel
pittig.” Het was niet Valéries plan
om nu al zelfstandig te zijn. Ze wilde
eerst wat meer ervaring in haar
rugzak en jaren op de teller hebben
voor ze de sprong zou wagen.
Het feit dat haar kinderen tegen
cfan bijna allemaal tieners zouden
Zijn, stelde haar gerust. Maar het
draaide anders uit. “Uiteindelijk
was ik zwanger van ons derde
kirndje kort na de opstart van JusRé.
Privé was die timing niet ideaal,

UNIEKE TECHNIEK

Het gat in de markt zien is een

ding, er met het juiste aanbod op
inspelen, iets heel anders. “Ik wist
wat er destijds ontbrak: juices met
verse ingrediénten voor een opti-
male voedingswaarde. De sapjes
moesten ook even heerlijk smaken
als wat er tot dan toe uit mijn kleine
juicer kwam. Bij opstart eind 2016
was ik één van de eersten in Belgié
om koudgeperste juices op de
markt te brengen. Dit zorgt ervoor
dat de sapjes vlot door het lichaam

“HOEWEL IK IN MIJN VORIGE JOBS
VOORAL STEUNDE OP MIJN STUDIES
IS HET VANDAAG BELANGRIJK OM MI,J
CONSTANT BIJ TE SCHOLEN.”
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Yalérie.startte JusRé in eersty
instantie voor zichzelf, Maar e.
o9k anderen een gezond a\t:"\de-
bieden. “Mijn man en ik leidema“e1
heel actief leven: we werken?\een
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met groenten en fruit te Serveren 5




“PR

aan hun kroost. Wanneer wé het
cliénteel van JusRé analyseren,
merken we dat onze doelgroep

pewust kiest, graag geniet, aan

een hoog tempo leeft en zelfzorg
belangrijk vindt. Het is fijn om te zien
hoe we met onzé juices niet alleen
ons persoonlijk leven upgraden,

maar ook dat van anderen.”

CONSTANT BIJSCHOLEN

Of Valérie bewust koos voor de
foodsector? Niet echt, ze liet zich
vooral leiden door haar passie, vol-
gens haar de beste voedingsbodem
voor een eigen bedrijf. “Mijn ouders

VE WAS DIE TIMING

NIET IDEAAL, MAAR

PROFESSIONEEL WAS HET
NU OF NOOIT.”
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Food-start.

Dit zijn, de tips Van Valérie

aat ‘25 cl of love', |k ben gek
Op mijn gamma en hoy van mijn leven, zowel privé als

professioneel. Als je iets met passie doet, dan kan het toch
niet anders dan goedkomen?

jusre.be




